


wel-ke Nederlardse ondemêmer d.oomt er tegenwoordlg niet vaD

zake.doen in Chiía? Met 1,3 miljard consumenter en een 8ture vraag

naar westerse pmducteD,ls dit een markt waar succes welhaast niet

kár litblijveD. zoujê denren. Maa. de Nêdedandse praktijl kert tá]Ió

zê vooÍbeelden die het tegerdeel bêwijzen.

lnoovatieÍ tapít
zês tapijtfabikanter ut Gênemuiden, Aaltên, B€st en Goirle hebben

de kachten gebundeld. zij Presenteerden zich dit voorjaa. oP dê

DomoterAsia/chinafloor-betrB in shanghai. Dat gêbelrde ónder één

merl<raam: Hollard Cá4êi. In een stard dl€ maar liefst 165 nerkante

meter besloeg Làg het aubod van Holland Carlet pêr Productcate

gorje gerangschik. chinesê hótelnanage.s die bijvoorbeeld de beus

afstruirden o! zoek naar innovatief tàpijt, lroÍlen blj de NederlddeB

zo n overzichteljk a$ortinent aàn, dat de noodzaak tot vêrde. hjken

lejtelijk wegviel. varuit dê naburige stand vd eer Duitse fabikant

die het ln zijn êenlj€ op 10 vierkante meter Foest r€dden. we.den

ner verluidt dan ook met regetdaat al8unstjge bliklen geworlen.

De beulde€lnàn€ heeft voor de zes bedrijver a.htêr Holland carp€t

het gewenste reslltaat gehàd. De b€doeling was vooral om contacten

op te doeD en dat is rÍimschoots gelukt. M€t Dame met desjgneÍs zijn

er bander atgel<noopt, eer beroepsgroep die it chjna sPin in het

web is binneD de business to buslDess' cóntradnarkt voor interied

bekleding. De eêrstê o.de$ voor Holánd carPet zijn zelís al bimen

Eén qÍote marktpaÍtij
De sanenwerking js vootuaàr een prestatie var lormaat. Zeke! omdàt

dit soort initiaheven onder Nederlandse bêdijven in de Fgel zêer

Doeizaam va de Srond komt én omdat de aalgesloter pioducenten

alzlen van de prorotle van hun ejgen nerlarám. Allês draagt het

stempel llollud Car?et. Dat e. pntigê discu$ies zijr gevoerd nag dus

duidelijk zijn, naar hóê kómt zo'n samerwerking vd de Srond?

wij hebben ln volstrckte zakelijkheid en puur op basisvan analyse

met €lkaár overlegd, veÉelt GÍus t(naaPeD, expoftdi.ectêur van deel

nemêr Intercar?et in Aalten en bjnnen Hollánd carPet veFntwÓÓr

deljjk roo. de nuketingactiviteitên. Als er niet varuit iedêr bedijf de

vastbeslotenheid bestàat er een strcces vaD te màLên, dan wordt zo n

sanenwerling êen noejlijl<e oleràtiê. De zaak Doet echt op dÍ€ctie_

veau wordeD getro}}en ' Ií dd nog. zorder onze branche_

orgdisatie VNTF (vereniging van Nederlddse Tapijtfabrikarten, Fd ),

was dit niet totstadgekomen. dehk tuaapen.

TLjdens een VNTF wórkshop ruim twee jad geleden kozer de lêden

voo. een foctrs op Rudard en Chlna. Met medewerking vd d€ EVD

zijn voor dje twee landen de ndkkaffen in kaart gêbracht.

vooralsrog zljn de inspamjngen gerlcht op Positioneirg óP dê

Chinese markt. Ongeveer 85 procent van de totale Nederlandse ta?ijt

?róductie wodt geëxPorteerd, naar het meeÍê blijft binren EÍropa

Árs je krjkt nad de econonische Prógnoses voor deze regjo dan kom jê

tot de coDclusie dat de bÍanche zjch sterker moet gaan PositioneÊí



dad wad er nog échte grcei zit,' vertelt VNTF-diecteur Jos wêssêlinl.

Vanafhetpille begií hêeft Wêsselink als initiàtiêfnemd e! coóldira.

tor de orderlardelinger getroklten cD bjjgewoond. H'j is het ooh die

de sanerwerhendê párdjen bij etkaar heelt gebracnt G-êwoon door te

bê]Iên en ze te polsen. Het idee om de tapiÍfabikanteD als één grote

ma.ktpanjj tê ]àten samenwerken, heeft we$el* orrwikneld naar

analo€re va! collêctieve promoriê àdivitêited van Belgische bedrijven,

de gróótst€ concurent op de jrÍenatioDale tapijtnad(t. Die z'lr
samerheelactiei netvole finarciéle steun var hm overheid. Mede

hierdóór zijn ze wenldwjjd de grootstê exporr€ur vd tapijt. Dan

rnogen wij als één na grootste steler det achterbljver. DoorsaDen

werking niet allee! op prómotioneêl vlak. màar oóh op markeÍrg.er
distributieíiveàx, willer de Nederludse labrikanter hu! Belgrsche

val<brcedeB van de Íóón Íoter, erkert wesselink met een lach.

'Dat is wel eer nevendoelstel[!9, ja.'

Gouden 9Íeep
h óina I'jker de zaken nr iede. geval voorspoedig te gaan. Het bêsluit

onderééDnam te opêreren dieboveDdien ove.duidêlLth hd land van

aikonst venaadt, Ljjkt een gotrdên greep. ctrus Kraaper 
^ls 

indivi-

duele MKa óndernemirg heb je ir chna veel mindertans op succes.

Zelfs alsjelit de Vs komt. De nàan var êen Leveranciêr zegtdaar
gêwoo! nlèt zoveel, naa. het woord Éouand des te meerla. zê den

ker dar neteen aan molêns, mád óók aa! zàtên als tràditie, vakmar-

schap, high tech eD human cde. Met Holldd Ca.pet beÉiker we in
ééD Ïlap een positief inaAo.'

D," samerwerking concentFêrt zich voorá]snóg op gezanenlijke prc-

notie en distributie. Erzijnal dlie verkoopkaDtoFn actiel ir d€ stê

den leking. Guangznou €n sharahai. Die worden bêmadd door de

chinêse pa.tner, een bedrijfuit Hongirong, die zjch óók oDder de

DaaD Holland carpet in de ma.kt prctleert. reder van ons (de deelne

mende Nededandse bedrijven, red.) bes.hikte aLo!êre€neigen net-

wêrk. Daardt hebbeD we uiteindelijt twee bedrijver geselêctêêrd die

als partqer in aiLmerking kwamêr. Iedêreên hêeit da! evenveel

beslGsingsbevoegdheid, hetisDjetzo dat de groier de klelnere ovei

Bestellen via Chine5e website
Algeloten zoDer weid dê màrlêtingst.atêgiê voór Hollard Carpet

vià zógêhêten focusgrcepen Dog aan de laatste tests onderuorpen,

Daar de concuenti€strLld om marktaandeel is imiddêls echt losge-

barsten. zo js er sinds 1 septembei eên spè.ialewebsite à.tiefwad
chjlese bedrijven direct besteililgen lannen plaatsen. Daarnaast

wodt de kómendê tijd via vakbládên eên medlacanlagne ontketênd

on vedere !êansbekendheid op te bouweD. spe.jale seminars staa

MàaÍ ooli ai zjjn de eeNtÊ orders r€eds bjnnen, hàapên wàagt zich

njet aar onzetvoo.spellinger. De gemiddelde NederlaDdse onder
renerwil dóorgads iêdelLlh snel een iÊtnrn or irvestnent zien.

Maar nu gaat het om een on Hollandse benadering en dan vind jk het

roenenvan cijfes onvootstelbaa. noeilijt. ofdit de beÍe aanpakjs,

zal over een paarjaar btijken. Maemjjn gevoel zêgt dàt we dlste
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